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AGENDA

6-7 de junio.
Seminario: diseno de
la Compensacion de
la Fuerza de Ventas
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Los proximos 6 y 7 de junio,
PeopleMatters celebra el Seminario:
Diseno de la Compensacion de la Fuerza
de Ventas, en el que se trabajara sobre
como construir planes de compensacion



la consecucién de mejores resultados.

Especialmente recomendado para aquellos
profesionales que deseen o necesiten conocer
en profundidad cémo disefiar, implantar y
gestionar un modelo de compensacion para los
comerciales o encargados de apoyar la
estrategia comercial de la organizacién
mediante la retribucién de sus equipos de
ventas.

Durante la jornada habra una exposicion de
mejores practicas y uso de casos reales, que
dardn al Seminario un enfoque practico, de
intercambio de experiencias entre los
participantes.

Preparado e impartido por expertos en Recursos
Humanos y especialmente en Retribucién y
Recompensa de Fuerzas de Venta, el Seminario
forma parte de la oferta global de PeopleMatters
en alianza exclusiva con WorldatWork..





